BAB IV
KESIMPULAN DAN SARAN
4.1 Kesimpulan
Dari pembahasan yang dilakukan tentang Event Sponsorship terhadap PT. Hutchison 3 Indonesia diatas dapat diambil kesimpulan sebagai berikut :
1. bentuk event sponsorship yang di adakan oleh perusahaan Hutchison diantaranya terbagi menjadi 2 jenis yaitu  :
a. Olahraga
Semakin merakyatnya kegiatan olahraga salah satunya adalah olah raga sepak bola membuat pemberian sponsor untuk bidang ini menjadi salah satu cara terbaik untuk menjangkau pasar konsumen secara massal terlebih pemberian sponsor ini kepada tim sepak bola liga inggris yang begitu terkenal dan mempunyai banyak penggemar setia. Hal ini juga didukung dengan peliputan media massa nasional bahkan internasional seperti siaran yang dilakukan oleh stasiun televisi. Sehingga perusahaan mendapatkan peningkatan penjualan dan pengenalan yang meluas terhadap produknya.
b. Pentas seni 

Dimana fenomena yang sedang berkembang menunjukkan semakin banyaknya perusahaan yang mensponsori pertunjukkan musik ataupun pentas seni budaya. PT.Hutchison 3 Indonesia telah memberikan banyak sekali dukungan terhadap acara pentas seni musik maupun budaya. Salah satunya adalah acara Jack Cloth untuk acara yang besar dan acara pentas seni sekolah untuk acara yang relatif kecil.
2. Dalam penerapan Event sponsorship pada perusahaan  penyelenggara PT. Hutchison 3 Indonesia, penyelenggara harus memenuhi persyaratan yang diberikan seperti Membuat proposal dengan baik dan menarik dengan ada izin dari pihak penyelenggara acara dengan dilengkapi seperti Nama acara, tujuan, visi, dan misinya, lokasi dan tanggal acara, siapa saja para partisipannya, Nama PIC yang bertanggung jawab pada event/acara tersebut,Nomor telepon/HP dan alamat e-mail dari PIC yang bisa dihubungi
3. Adapun kendala dalam penanganan pada PT. Hutchison 3 indonesia yaitu Target penjualan produk pada pra acara dan pada hari acara yang diberikan perusahaan tidak sesuai dengan yang di inginkan perusahaan, dimana perusahaan berekspetasi dengan memberikannya sponsor kepada penyelenggara acara agar mendapatkan pendapatan atas penjualan yang tinggi, namun target penjualan produk pada pra acara dan pada hari acara yang diberikan perusahaan tidak sesuai dengan yang di inginkan perusahaan, dimana perusahaan berekspetasi dengan memberikannya sponsor kepada penyelenggara acara agar mendapatkan pendapatan atas penjualan yang tinggi. Serta dukungan yang diminta penyelenggara sering kali meminta dengan jumlah yang tinggi dan juga media promosi dan penempatan booth pada tempat acara selalu tidak cocok dan tidak efektif menjadikan penjualan terhambat.
4.2 Saran
Saran merupakan hal penting bagi sebuah perusahaan guna menjadikan perusahaanya menjadi lebih baik lagi. Berikut beberapa saran yang mungkin bermanfaat guna penelitian lebih lanjut, antara lain :
1. Bentuk event yang diadakan pihak PT.Hutchison 3 Indonesia harus ditambah, jangan hanya mengandalkan dari Event olahraga dan Pentas seni saja agar untuk produk perusahaan bias terjual lebih banyak lagi.
2. Pihak PT.Hutchison 3 Indonesia harus menambah persyaratan kepada penyelenggara yang meminta sponsorship agar tidak hanya mengirimkan proposal

3. Perusahaan harus bertindak tegas kepada penyelenggara agar tidak meminta lebih dari dukungan yang telah disepakati bersama.
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